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11. Manažérske zhrnutie: 
 

Cieľom stretnutia nášho klubu bola prezentácia Best Practice z oblasti podnikavosti a rozvoja 

podnikateľských kompetencií. V rámci stretnutia sme zdieľali príklady dobrej praxe, diskutovali 

a na záver stretnutia sme tvorili pedagogické odporúčanie. 

 

Kľúčové slová: rozvoj podnikavosti, Best Practice, diskusia. 

12. Hlavné body, témy stretnutia, zhrnutie priebehu stretnutia:  
 

Hlavné body: 

1. Analýza zdrojov. 

2. Prezentácia Best Practice. 

3. Diskusia. 

4. Záver 

 

Témy: prepojenie teórie s praxou, vzdelávanie 4.0 

Program stretnutia: 

 



1. Individuálna práca s odbornou literatúrou – Filter kľúčových slov. 

2. Prezentácia Best Practice – Act and Speak. 

3. Panelová diskusia. 

4. Záver. 

13. Závery a odporúčania: 

 

V rámci stretnutia sme si analyzovali príklady dobrej praxe, ktoré považujeme za inšpirujúce pri 

rozvoji podnikateľských kompetencií: 

 

-- Online zdroj - Vynálezcovia STEM 

 

Ide o zdroj pre učiteľov na podporu zavedenia obchodných konceptov a podnikateľského prístupu vo 

výučbe STEM, ktorý inovatívna škola vytvorila v rámci programu "Ste pripravení?" v partnerstve s 

miestnym koordinátorom STEM. 

 

Edukačný proces 

Cieľom je pomáhať učiteľom plánovať a predstaviť podnikateľský prístup vo výučbe STEM 

prostredníctvom aktívneho učenia sa. Učitelia si prečítajú materiál Vynálezcovia v STEM a 

prispôsobia dané činnosti a nápady do svojej práce. Takisto môžu zorganizovať tematický STEM deň 

na propagáciu podnikania a priemyslu, ktoré súvisia so STEM. 

 

Edukačné výstupy 

Učitelia: 

 lepšie pochopia, ako vniesť obchodné koncepty do disciplín STEM, 

 vytvoria si stratégie na zlepšenie výučby STEM prostredníctvom výučby o podnikaní, 

 budú rozvíjať podnikateľské zručnosti študentov ako napríklad riešenie problémov a prístupu 

"ja to zvládnem", 

 podporia žiakov, aby vymysleli niečo, čo môže mať komerčnú hodnotu. 

 

Vplyv na učebné osnovy alebo predmet 

Zavádza obchodné koncepty a podporuje ich praktické uplatnenie v rámci predmetov STEM. 

 

Ako organizovať: 

Učitelia môžu začleniť alebo prispôsobiť tieto aktivity do svojej výučby jednotlivých predmetov 

STEM. Takisto sa dá použiť tematický STEM deň ako externá školská aktivita, kde budú mať žiaci 

príležitosť zúčastniť sa aktivít, ktoré vychádzajú z mnohých predmetov STEM, alebo v rámci 

mimoškolských aktivít. 



Prístup k evalvácii a hodnoteniu 

Hodnotenie je súčasťou podnikateľského procesu. Žiakov možno podporovať v tom, aby sami 

zhodnotili svoje učenie sa (zručnosti, znalosti, správanie) a zapojili sa do hodnotenia aktivít so 

spolužiakmi. 

 

Ako druhý sme si zmenili Projekt Dračí oheň 

Projekt pre základné a stredné školy, prebiehajúci počas niekoľkých po sebe nasledujúcich týždňoch. 

Počas tohto času tímy žiakov navrhujú, vyrábajú a predávajú výrobky, ako aj vedú marketingovú 

kampaň. 

 

Edukačný proces 

Vytvorenie reálnych podmienok, v ktorých majú žiaci generovať riešenia a získať vedomosti a 

zručnosti v oblasti projektovania, výroby a predaja výrobkov, alebo služieb. Stretnutia zahŕňajú: 

1.    Výber pracovných úloh, výber správneho človeka na správnu pozíciu a práca v tímoch; 

2.    Produktový dizajn, vývoj a stanovenie cien; 

3.    Výroba a bezpečnosť; 

4.    Predaj a marketing; 

5.    Zákaznícky servis. 

 

Aj keď žiaci môžu ponúkať aj službu, výrobok musí byť autentický, niečo, čo môžu žiaci poskytnúť, 

alebo vyrobiť. Projekt funguje najlepšie, keď majú výroboky svoju tému, napríklad, výrobky pre 

špeciálne príležitosti. 

 

Edukačné výstupy 

Žiaci môžu: 

 prehlbovať vedomosti a zručnosti v oblasti tímovej práce (rozdelenie úloh v tíme, 

dodržiavanie zodpovednosti, podpora ostatných pri plnení termínov); 

 rozvinúť podnikateľskú a finančnú spôsobilosť (náklady, tvorby cien, výpočet zisku) 

prostredníctvom praktických skúseností; 

 navrhovať a vyrábať inovatívne produkty / služby; 

 naučiť sa o marketingu a zákazníckom servise. 

 

Vplyv na učebné osnovy alebo predmet 

Môže byť použitý v rámci rôznych predmetov. Vhodný pre ekonomické vzdelávanie, podnikateľské 

vzdelávanie programy finančnej gramotnosti. 

Ako organizovať: 



Žiaci potrebujú niekoľko týždňov na dokončenie celého procesu, napr. cez sériu prednášok,  špeciálne 

vyhradený deň v rámci rozvrhu, alebo prostredníctvom mimoškolských aktivít. 

 

Prístup k evalvácii a hodnoteniu 

Hodnotenie je zakomponované do procesu. Záverečné stretnutie je vždy hodnotením o tom, čo išlo 

dobre a čo nie, čo sa žiaci naučili, čo celý tím urobil dobre a hodnotenie výkonu každého jednotlivca. 

 

 

14. Vypracoval (meno, priezvisko) Ing. Oľga Hodálová 

15. Dátum 16.11.2022 

16. Podpis  

17. Schválil (meno, priezvisko) Ing. Oľga Hodálová 

18. Dátum 16.11.2022 

19. Podpis  

 


